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EPREUVE E6 PROJET coef 6             Le référentiel     

1- Objectifs de l’épreuve

L’épreuve consiste en une présentation 

orale du projet professionnel. Cette épreuve 

a pour but de vérifier :

la capacité à définir une problématique et à 

mettre en œuvre une méthodologie

l’aptitude à conduire une réflexion critique

l’aptitude à présenter à l'oral ses travaux. 

3- Evaluation

L’évaluation porte essentiellement sur :

la qualité de l’observation et de l’analyse des caractéristiques de 

l’entreprise,3

le choix de la problématique, 2

la capacité à mettre en œuvre une démarche de projet ; 4

la pertinence, le réalisme des propositions et leur argumentation ; 4

la rigueur de l’analyse ;4

les qualités d’expression et de communication.3

Au cours de l’entretien, le candidat sera amené à proposer :

- une analyse des répercussions humaines, financières et 

organisationnelles de la ou des

solution(s)

- des premières réflexions pour la mise en œuvre de la ou des 

solution(s).

4- Formes de l’évaluation

- Forme ponctuelle

Épreuve orale (Coefficient 6)

Durée : 40 minutes
o Exposé : 15 minutes,

o Entretien avec le jury : 25 minutes.

Le candidat doit produire un dossier relatif au projet (15 pages maximum, 

hors annexes), support de

l’épreuve.

Le dossier doit comporter :

- une analyse du contexte

- l’identification d’une problématique

- la formulation d’une ou de solution(s) pertinente(s) et argumentée(s).

2- Contenu de l’épreuve

Cette épreuve a pour but de vérifier :

la capacité à définir une problématique et à mettre 

en œuvre une méthodologie

l’aptitude à conduire une réflexion critique

l’aptitude à présenter à l'oral ses travaux. 

L’épreuve E6 « Projet » porte sur tout ou partie des 

compétences :

A1.2 : Echanger des informations et des données 

avec divers interlocuteurs ou services

A1.3 : Assurer une veille artistique permanente dans 

le domaine de la création et de la mode

A3.4 : Inscrire son action dans une stratégie

A4.1 : Elaborer ou adapter un protocole d’utilisation

A4.2 : Objectiver l’efficacité d’un produit, d’une 

technique, d’un appareil

A4.3 : Elaborer une note de synthèse

B1.2 : Déterminer une opportunité d’affaire

B1.3 : Concevoir et défendre un concept de création 

ou de reprise

B2.1 : Actualiser le système d'information

B2.3 : Elaborer et mettre en oeuvre un plan d’actions

C2.1 : Mettre en oeuvre un « process » qualité

C2.2 : Transmettre et impulser la qualité de service 

auprès des partenaires, de l’équipe

C2.3 : Evaluer la qualité du « process »

C4.1 : Etablir un audit commercial, un état des lieux

L’ensemble des savoirs associés est mobilisé.
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Quelques conseils

La forme

Supports visuels non obligatoires mais conseillés ( Power Point)

Bien vérifier le matériel ( clé USB …)

Attention aux présentations « mains dans la poche »

Etre synthétique : éviter trop de longueur sur la présentation du 

sujet de la problématique .. L’analyse ,les propositions de 

solutions , la mise en œuvre plus importants 

Bien « doser » les 15 minutes . Plusieurs répétitions nécessaires 

Jury/ examen  Blancs ?  

Choix du sujet ; choix de l’entreprise

Adhésion de l’entreprise ( différent d’un stage ou 

alternance BP) :

Mission & responsabilités bien définis

Accès aux données de l’entreprise 

Clause de confidentialité

Choisir un sujet avec « de la matière » de la 

cohérence

Sinon : Changer

Alternance ou stage 

Dans la présentation :

Savoir bien poser le sujet / la problématique

Argumenter concrètement 

Proposer une / des solutions réalisées pendant le 

stage ou « ce que j’aurais réaliser si j’avais eu la 

main ou le temps » . Le jury observera la capacité à 

mettre en œuvre 

Attention au hors sujet :

ex :création d’entreprise future ….



QUELQUES IDEES DE SUPPORTS –MANAGEMENT -GESTION

LE MARCHÉ DE LA COIFFURE : LES 

SALONS

LA CONSOMMATION EN SALON 

LA GESTION COMMERCIALE D’UN 

SALON

TABLEAU DE BORD – FICHIER CLIENTS

CAS PRATIQUE

LA GESTION FINANCIERE

RENTABILITE


